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B mn consulting /B Ausgabe 2009/2010

In den Jahren 2009 - 2010 hat die mn consulting folgende Firmen mit
diesen Themenschwerpunkten begleitet:

W Fiihrung B Veranderungs-
management
B Teamentwicklung fiir Meister B Begleitung von kontinuierlichen

Verbesserungs-Projekten (KVPs)

Teamfahigkeit

- Umgehen mit Konfliktsituationen - im gesamten Produktionsprozess

- Zusammenarbeit Produktion,

- Workshop ) Konstruktion, kaufmannischer
- Kanu-Event als Ubungsfeld Bereich
» Eurocopter Deutschland GmbH » Odenwald Faserplattenwerk GmbH
¢ JEUROCOPTER “m
B Fiihrung fiir Leiter von B Begleitung des
Kompetenzzentren Umstrukturierungsprozesses im

Vertrieb

Flhren der Person
- Veranderungen auf der Personen-
Ebene

Flhren des Verantwortungsbereichs

Fiihren und Projektmanagement - Veranderungen auf der Handlungs-

- Fihren in ,Krisenzeiten" Ebene
- Fuhrungskrafte-Coaching

+» Lotto Brandenburg GmbH - Team-Coachings
+> Odenwald Faserplattenwerk GmbH

> Sagasser Vertriebs GmbH
> Georg Menshen GmbH

SAGASSER ) 1
Getrankefachhandel mm )
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B Kundenorientierung B Vertrieb
B Optimierung kundenorientierter ®  Verhandlungsteams im
Prozesse Verhandlungsprozess begleiten
- Zusammenarbeit kunden-orientierter - Zusammenstellung von
Abteilungen in Zentrale und Vertrieb Verhandlungsteams
- Einflhrung Kunden-Qualitats- - Ausarbeitung der
Management Verhandlungsstrategie
- Begleitung von kunden-orientierten - Begleitung der Verhandlungs-
Geschaftsvorgangen fihrung in der Live-Situation
+> Stadtwerke Augsburg
»> Laumer Bautechnik GmbH +> Sud-Chemie AG

+> Adipositas.Akademie.Donau.Inn

Waon hier. Fdr uns.

Stadtwerke Augsburg

SUD-CHEMIE %
EREATIMNG FPERFOREMANCE TECHMOLOGY ﬂwb"

B Optimierung der Schnittstelle B Fachberater bei Kalt-Akquisition
zwischen Produktmanagement und begleiten

Vertrieb = Gebundelte Kompetenz - Einstellung zur Kalt-Akquisition

- Profil Produktmanager neu - Vorgehensweise bei der Kalt-

- Profil Vertriebs-Mitarbeiter neu Akquisition

- Formen der Zusammenarbeit - Begleitung der Umsetzung der Kalt-
zwischen Produktmanagement und Akquisition
Vertrieb neu

> Schiico Solar GmbH > Fabromont AG

> European Paper Consulting GmbH

EPC fabrerments

mn consulting

Telefon: 08142 — 531 57

Telefax: 08142 — 50 48 93 mathias.nolting@mnc-nolting.de
Mobil: 0172 — 841 4554 www.mnc-nolting.de
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